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PLAN DE ACTUACIÓN 2013

EN EL MARCO DEL PLAN

DE MEJORA DE LA COMPETITIVIDAD

DE XXXXXXXXXX

PLAMECOM2013

PLAMECOM2012

PLAN DE INVERSIÓN INDUSTRIAL 
2017 DE     -------XXXXXXX
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PESO UMBRAL observaciones

A 7 3,5

a.1 cociente entre EBITDA/gastos financieros 0,5 Resultado Bruto de Explotación (EBITDA): Es el resultado antes de impuestos, intereses, depreciaciones y amortizaciones

a.2 cociente entre Cash Flow ejercicio/pasivo corriente comercial 0,5 Cash Flow del ejercicio: Se entiende como los recursos generados por la compañía en un ejercicio económico determinado. Se puede

definir también como el efectivo acumulado por la empresa en un ejercicio económico derivado de las actividades de inversión,

financiación y explotación comercial. Se calcula como: La suma de «El Resultado del Ejercicio después del pago de intereses e

impuestos, las provisiones, amortizaciones y deterioros dotados en el mismo ejercicio económico» y se le resta «las activaciones de

gastos de I+D+i, es decir, los trabajos realizados para el activo por la empresa, y las variaciones de productos terminados

a.3 cociente entre Necesidades Operativas de Fondos (NOF)/ingresos totales netos de activaciones 0,5 NOF del ejercicio: Son las Necesidades Operativas de Fondos. Se definen como el resultado de sumar las cuentas de Existencias, 

Clientes y Tesorería y restarle el Pasivo Corriente Comercial

a.4 cociente entre EBITDA/importe neto de la cifra de negocios 0,5

a.5 cociente entre deuda total/fondos propios 0,6 Fondos propios: es la suma de capital, capital no exigido, prima de emisión, reservas, acciones propias y el resultado del ejercicio.

Si Fondos Propios < 0 el valor de este apartado es "0".

a.6 activo corriente - pasivo corriente (fondo de maniobra) 0,6 Si Fondo de Maniobra < 0 el valor de este apartado es "0"

a.7 cociente entre EBITDA/pasivo corriente comercial 0,6 Pasivo corriente comercial: Es la suma de acreedores comerciales y otras cuentas a pagar.

a.8 cociente entre EBITDA/deuda a Corto Plazo 0,6 Deuda financiera: es el montante total de deudas de carácter financiero que tenga la empresa tanto a largo como a corto plazo.

a.9 cociente entre Activo Corriente/Pasivo Corriente 0,6 Activo corriente: Es la suma de existencias, clientes, otros deudores, otros activos corrientes y el efectivo. Pasivo corriente: Es la suma 

de deudas a corto plazo, acreedores comerciales y otras cuentas a pagar.

a.10 cociente entre EBITDA/ingresos totales netos de activaciones 0,5 Ventas Netas de Activaciones: ingresos del ejercicio procedentes de la explotación de la empresa menos los trabajos realizados para 

el activo por la empresa

a.11 Cociente entre EBITDA/Fondos Propios (ROE) 0,5 Si Fondos Propios < 0 el valor de este apartado es "0".

a.12 Cociente entre EBITDA/Activos No Corrientes Operativos [Inmovilizado Material + Intangible] (ROA) 0,5

a.13 TIR del proyecto a 10 años 0,5 TIR: Es la tasa que hace que el valor actual de los flujos de caja del proyecto sea igual a cero. La TIR se calculará para un periodo 

máximo de 10 años. Siendo el flujo de caja de cada año la suma de las inversiones y los rendimientos obtenidos por el proyecto de 

inversión.

B Viabilidad técnica de la propuesta 1,5 0,7
b.1 experiencia industrial demostrable del beneficiario, o sus accionistas o promotores en el ámbito de actividad 

de la inversión

0,5

b.2 viabilidad técnica, en función de los fundamentos teóricos presentados 0,8

b.3 planificación detallada y proporcionada de los medios técnicos y humanos para llevar a cabo la inversión 0,2

C Inversiones orientadas al logro de alguno de los siguientes objetivos 1,5
c.1 adaptación o incremento de la producción para comercializar productos en un mercado exterior distinto a los 

empleados hasta la fecha de solicitud o incremento del porcentaje de facturación procedente de ventas en el 

exterior

0,5

c.2 generación de nuevos puestos de trabajo respecto a la situación anterior a la inversión 0,3

c.3 incorporación de tecnologías innovadoras a escala industrial en productos o procesos (las innovaciones 

deberán serlo al menos a nivel del sector de actividad del beneficiario)

0,5

c.4 aplicación a escala industrial de tecnologías facilitadoras esenciales: nanotecnología, biotecnología, 

microelectrónica, materiales avanzados y fotónica; o si se produce en los siguientes ámbitos de actividad 

industrial (ver campo en observaciones)

0,2 aeronáutica, defensa, bienes de equipo, industria electrónica y de telecomunicaciones, fabricación de 

equipamiento y sistemas de energía renovable, e-salud, fabricación de equipamiento para el tratamiento y/o 

aprovechamiento de agua, movilidad sostenible y construcción sostenible e inteligente

10

II

   solvencia

criterios de evaluación (empresas constituidas antes de 2015)

Viabilidad económica y financiera

I

   liquidez

III

   rentabilidad
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PESO UMBRAL observaciones

A 7 3,5

a.1 cociente entre deuda total y fondos propios 2,5 Si Fondos Propios < 0 el valor de este apartado es "0"

a.2 cociente entre financiación a conceder y deuda total 1,5

a.3 cociente entre financiación a conceder y fondos propios 2,5 Si Fondos Propios < 0 el valor de este apartado es "0"

a.4 margen bruto operativo sobre ventas 0,5

B Viabilidad técnica de la propuesta 1,5 0,7

b.1 experiencia industrial demostrable del beneficiario, o sus accionistas o promotores en el ámbito de actividad 

de la inversión

0,5

b.2 viabilidad técnica, en función de los fundamentos teóricos presentados 0,8

b.3 planificación detallada y proporcionada de los medios técnicos y humanos para llevar a cabo la inversión 0,2

C Inversiones orientadas al logro de alguno de los siguientes objetivos 1,5
c.1 adaptación o incremento de la producción para comercializar productos en un mercado exterior distinto a los 

empleados hasta la fecha de solicitud o incremento del porcentaje de facturación procedente de ventas en el 

exterior

0,5

c.2 generación de nuevos puestos de trabajo respecto a la situación anterior a la inversión 0,3

c.3 incorporación de tecnologías innovadoras a escala industrial en productos o procesos (las innovaciones 

deberán serlo al menos a nivel del sector de actividad del beneficiario)

0,5

c.4 aplicación a escala industrial de tecnologías facilitadoras esenciales: nanotecnología, biotecnología, 

microelectrónica, materiales avanzados y fotónica; o si se produce en los siguientes ámbitos de actividad 

industrial (ver campo en observaciones)

0,2 aeronáutica, defensa, bienes de equipo, industria electrónica y de telecomunicaciones, fabricación de 

equipamiento y sistemas de energía renovable, e-salud, fabricación de equipamiento para el tratamiento y/o 

aprovechamiento de agua, movilidad sostenible y construcción sostenible e inteligente

10

criterios de evaluación (empresas constituidas a partir de 2015)

Viabilidad económica y financiera

I

   solvencia y liquidez

II
   rentabilidad
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